
Gestão de Oportunidades

Tutorial



Gestão de Oportunidades

Olá! Seja bem vindo ao Gestão de 
Oportunidades! 

A nova funcionalidade do Corretor Online que 
integra diversos produtos e serviços para você 
trabalhar suas oportunidades de forma mais 
intuitiva e inovadora, trazendo autonomia na 
gestão dos seus negócios.

Vamos embarcar nesta novidade?  



Acesso ao Gestão de Oportunidades

O acesso será pelo card ‘Gestão 
de Oportunidades’ da home 
logada do Corretor Online

E também pela página de 
Gestão de Vendas no menu 

Gestão e Marketing
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1. Página Inicial



2. Novas Oportunidades

Clicando em “Visualizar”...



2. Novas Oportunidades



Os botões 
“Agendar” e 

“Classificar” só 
serão habilitados 
após a seleção de 

uma Oportunidade

2.1 Lista de Novas Oportunidades



2.2 Classificando Novas Oportunidades



2.2 Classificando Novas Oportunidades



2.2 Classificando Novas Oportunidades



2.2 Classificando Novas Oportunidades

Dados divergentes



3. Perfil do Contato



3.1 Perfil do Contato - Anotações



3.2 Perfil do Contato – Visualizar/Editar Perfil



3.3 Perfil do Contato – Histórico de Agendamento



3.4 Perfil do Contato – Oportunidades 



4. Oportunidades em Tratamento

Clicando em “Visualizar”...



4. Oportunidades em Tratamento



4. Oportunidades em Tratamento



4.1 Reclassificando as Oportunidades



5. Compromissos hoje / Contatos na agenda

Clicando em “Visualizar”...



5. Compromissos hoje / Contatos na agenda



Ao clicar em ‘Nova Agenda’, é necessário selecionar se o 
agendamento será para um Novo Contato que ainda não 
esta salvo na sua agenda ou para um Contato já existente. 

Para este último, a tela direcionará para a ‘Busca de 
Contatos’ que veremos a seguir! 

5. Compromissos hoje / Contatos na agenda



5. Compromissos hoje / Contatos na agenda

Para ‘Buscar um contato’, basta inserir as opções 
disponíveis e clicar em ‘Buscar’. 

Aqui também é possível filtrar a Origem do Contato como 
‘Porto Seguro’ que é um contato novo proveniente de 
uma oportunidade classificada ou ‘Manual’, cujos dados 
foram inseridos pelo usuário



Ao selecionar um Contato, é 
possível ‘Agendar’ um 
compromisso para o cliente 
ou excluí-lo da sua base de 
contatos. 

Atenção! Só é possível 
excluir um contato quando 
não houver oportunidades 
em tratamento para o 
cliente.

5. Compromissos hoje / Contatos na agenda



Ao clicar em “Adicionar Contato’ você será 
direcionado para a tela ao lado. Basta 
preencher os campos informados e clicar em 
‘Salvar’. Este contato será registrado com a 
Origem Manual. 

6. Adição de Contato 



Gestão de Oportunidades

Agora que você já conhece o novo Gestão de 
Oportunidades, que tal começar a usar e 
aprimorar os seus negócios? 

Caso ainda tenha dúvidas, pode contatar o 
Help Desk Corretores via Chat ou nos telefones 
3366-3565 / 4004 -2300

E-mail: 
demandas.corretoronline@portoseguro.com.br

Vamos juntos acelerar resultados!

mailto:demandas.corretoronline@portoseguro.com.br

